Lpeperens ALSED

ASQCIADO ADHERIDO

“Soy optimista en cuanto a la
evolucion del sector”

Joan Puig de Dou, Director General Estratégico de Kymos Pharma Services

Fyrmuz es una empresa de desarrcllo
y analisis de productos que presta
servicios a teiceros para los sectores
farmacéutico, quimica fina, vetern-
nario, biotecn y cosmético. Sus tres
ampites de servicio principales son
el bioaralizis de estudivs clinicos ¥
preciisices, ef conirol de calidad y el
dasarsolic Tarmacéutlcn,

JCuando se fundéd y cudles han sido los
hitos histéricos?

La empresa se fundd en el afio 2001 y se
inicié con proyectos de investigacion far-
macéutica en el campo del metabolismoy
el bioandlisis. Los afios 2003 a 2005 fueron
un pericdo de consolidacion, en el gue se
iniciaron los estudios de estabilidad y los
estudios de bicequivalencia en medica-
mentos genéricos. También se iniciaron
estudios de residuos en el sector de ve-
terinario. En el afio 2006 se participd i
grandes proyectos europeos de preclinica
de productos innovadores, desde fases
tempranas hasta las fases |y Il. En el ario
2009 se incorporaron los servicios de NIR
e implantacién de PAT en procesos pro-
ductivos. Finalmente, en este afic 2011 la
empresa se esta abriendo al sector cos-
mético y a la vez ampliando su cartera de
equipos y servicios destacando un nuevo
laboratorio de microbiologia y un nuevo
servicio de desarrolio galénico.

¢Cuantas personas trabajanen la
empresa y cual es su perfil?

En la actualidad Kymos tiene una plantilla
de 32 personas de las cuales mas de un
70% son licenciados o doctores en qui-
mica, farmacia o bioquimica. La empresa
esta certificada en GLP y GMP y posee [a
autorizacidn de laboratorio fabricante par-
cial en control de calidad. Ello nes permite
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realizar certificados analiticos iotales o
parciales para la liberacién de lotes fabri-
cados fuera de la Unidn Europza, asi como
asumir cualquier parametro de control
analitico de productos comercializados en
Espafia.

¢Cudl es su inversién en +D+i?

La emprasa cerrd el 2010 con una factuia-
cion de unos 2,2 millones de euros y espe-
ramos duplicar las ventas en los nrdximos
3 afios. Casi la mitad de nuestra actividad
estd relacionada con la 1+D+, si bien
principalmente como parie integrante de
provectos de nuestros clientes o partners.

£Con qué tipo de instalaciones

cuentan y dénde estan ubicadas?
Nuestra sede esta en el Parque Cientifico
de Barcelona. Precisamente en estos mo-
mentos acabamos de ampliar las oficinas
y estamos habilitando un nuevo labora-
torio, ademas de los dos ya existentes,
con lo que pasaremos a ocupar unos 500
m2 de insizlaciones, en su mayor parte
laboraterios. En cuanio al arnbito inter-
nacional cubrimos el mercado portugués
desde nuestra sede en el PCB y hace pocos
meses hemos nombrado un representan-
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te en lialia con sede en pilEn.

iComo ve la evolucién actual

del mercado de medicamentos
genéricos en nuestro pais?

Como compahia de servicios estamos en
coniacto frecuente con nuestros clientes
v percibimos una gran preocupacion por
las medidlas de recorte de precios que se
aprobaron durante 2010 v que ha puesio
en situzcion de pérdidas a buena parte de
los productos genéricos comercializados,
cuando no a las propias compariias.

$Como ve las previsiones del sector a
corto y medio plazo?

Soy optimista en cuanto a Iz evolucion

del secior, va que esia situacion de pre-
cariedad del mercado farmacéutico esta
haciendo aue se replanteen las estrategias
de muchas corapafiias. En consecuencia,
se estd produciendo un fendmeno de ma-
yor apertura al exterici por parte de las
empresas nacionales y una paulatina di-
versificacién en otros mercados cercanos
coma OTC, nutracéutico, cosmético, etc.
Personalmente percibo tanto o mas dina-
mismo en algunas empresas de genéricos,
que en riruchas farmacéuticas basadas en
productos de innovacion. i
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